3. Mokykis parduoti

Paziirékite vaizdo jrasq ,,Algirdo Karaliaus
patarimai*“(http://www.youtube.com/watch?v=ZR6DS8x7gmE&NR=1) ir atsakykite j klausimus.

1. Koks $io vaizdo jraso tikslas?

2. Kaip reikeéty pradéti kalbeti su klientu?
3. Kodé¢l §is budas veiksmingas?

4. Kokio tikimasi rezultato?

Jeigu reikia, jums gali padéti tekstas.

Algirdo Karaliaus patarimai: Skatink klientus sakyti NE

Sestas zingsnis — skatink klient sakyt ,,ne.

Tu sakysi, kas ¢ia dabar per nesgmoné?

Ogi 18 tikryjy pastebési, jeigu tu pradési savo derybas su klientu nuo praSymo: PraSau, ponas
Antanai, sakykite man ,,ne“, jeigu jums kazkas nepatiks. Labai atpalaiduos klientg, atpalaiduos
klienta, atpalaiduos tave ir padidins tavo pardavimus.

Nustebsi — skatindamas klienta sakyti ,,ne®, tu Zymiai daZniau i8girsi zod; ,,taip®“. Pirmyn!
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